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Offre d’emploi : chargé de développement commercial 
 

 

Type de contrat : temps plein, CDI - Lieu : Malakoff (92) 

Début de mission : dès que possible 

 

La société : 

Naskeo Environnement est une société française spécialisée dans le développement et la mise en œuvre 

d’installations de production de biogaz. Ces installations permettent de valoriser des sous-produits organiques 

en produisant de l’énergie renouvelable sous forme d’électricité, de chaleur, de biométhane ou de carburant. 

Les sous-produits valorisés proviennent de l’agriculture, des collectivités et d’industries agroalimentaires. 

Positionné comme l’un des leaders du marché du biogaz en France, la société, en forte croissance, développe 

également une nouvelle génération de centrales à biogaz basée sur le couplage production de biogaz/cultures 

de micro-algues ainsi que sur la récupération des fertilisants en sortie de méthanisation. 

Formation :   

BAC +2/+5 technico-commercial (H/F). Vous justifiez d’une expérience minimale de 5 ans en tant que 

commercial dans le secteur du machinisme, de la construction agricole ou tout autre domaine technique en 

lien avec le monde agricole. 

Description du poste : 

Au sein de la société comptant environ 20 personnes, vous êtes placé(e) sous la responsabilité du Directeur 

Commercial et vous avez pour mission de développer les ventes de la société dans le milieu agricole par : 

 La construction d’un portefeuille de clients et la prospection de nouveaux comptes (salons, mailing, 

etc.) ; 

 L’écoute du marché et la qualification des besoins des exploitants, porteurs de projets en 

méthanisation à la ferme ; 

 L’établissement et le suivi des offres commerciales / devis / projets techniques ; 

 Le suivi commercial des affaires vendues ; 

 Réaliser le reporting.  

Votre salaire se compose d’une partie fixe et d’un variable motivant sur objectifs. Vous êtes régulièrement en 

déplacement. 

 

Compétences recherchées : 

Doté d’un bon sens commercial, d’une expérience (minimum 5 ans) dans le domaine de la vente technique en 

milieu agricole, vous êtes curieux et vous possédez une grande capacité d’écoute et d’organisation. Maîtrise du 

Pack Office, Permis B. 

Critères de sélection : 

Dynamisme, autonomie, prise d’initiative. Expérience similaire en commercial. 

Merci de nous envoyer votre CV et votre lettre de motivation par mail.  

 

Contact candidature et informations 

Service recrutement 

Tél. : 01 57 21 34 70 

@ : recrutement@naskeo.com  
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